PORTAFOLIO
DE SERVICIOS

S es crear los escenarios y las experiencias para

":' equipar a las personas con nuevos recursos, habilidades

gy perspectivas.
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DIEGO MEJIA

COACH, FORMADOR, SPEAKER Y CONSULTOR DE NEGOCIOS “"Q
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Especialista en servicios de Capacitacion y Asesoria, Entrenador de equipos de ventas
de alto desempeno, desarrollo desde el Ser para el Hacer en las dreas de Desarrollo
Comercial, Motivacion, Influencia y Persuasion, Innovacion, Liderazgo, Estrategia
Comercial, Modelos de Negocio, Servicio al cliente y Desarrollo Personal.

MASTER EN DIRECCION DE MARKETING Y GESTION COMERCIAL — UNIVERSIDAD DE BARCELONA, ESPANA
GERTIFICADO EN LIDERAZGO Y COAGH EMPRESARIAL. UNIVERSIDAD DE CATALUNA

ESPECIALISTA EN GERENCIA DE MARKETING — UPB, MEDELLIN

ADMINISTRADOR DE NEGOCIOS — UNIVERSIDAD EAFIT, MEDELLIN
COACH CERTIFICADO POR LA ICF ( INTERNATIONAL COACH FEDERATION)
COACH DE LA PERSONALIDAD ¥ PNL

COACH MAGA ¥ PNL. UNIVERSIDAD DL CATALURA

DIPLOMADO EN PEDAGOGIA Y DIDACTICA — ESUMER

Docente de Especializacion y Maestria, Conferencista, Consultor y Asesor Empresarial.

Mds de 20 anos en el campo comercial, Director Comercial para el Grupo Mundial, Hilanderia
Fontibdn, Jefe Nacional de Ventas y Jefe de Desarrollo Comercial en Novaventa (Grupo Nutresa),
Gerente de Almacén para Almacenes Exito, Gerente Comercial y de Operaciones en Vehicenter

Como coach y experto en gestion del conocimiento, me dedico a
facilitar la evolucion de las habilidades y competencias individuales
y a despertar el mdximo potencial de Ilas personas. con
metodologias prdcticas que llevan a la construccion de un plan de
accion personal con enfoque en el logro de los objetivos y metas
tanto en el dmbito personal como profesional.
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Excelencia Comercial

DESARROLLO DE HABILIDADES COMERCIALES Y TECNICAS DE VENTA

DESARROLLO DE HABILIDADES DE NEGOCIACION
COMUNICACION ASERTIVA ¥ EFECTIVA

Cultura del servicio

DE LA TRANSACCION A LA EXPERIENCIA
EL PODER MAGICO DEL SERVICIO
Creatividad e innovacidén
DESIGN THINKING
AGIL - MENTE
Liderazgo

LIDERAZGO INSPIRADOR
INFLUENCIA ¥ PERSURSION

DIRECCION. MOVILIZACION Y LOGRO
TEAM BUILDING

Motivacidén

juod A sau9||o|

EL MARAVILLOSO JUEGO DE LA VIDA
iTU LO MERECES!

Crecimiento Personal

SDIDUS.I9

ESTILOS DE PERSONALIDAD PARA LA VIDA Y EL TRABAJO

COACHING DE EQUIPOS Y COACHING EJECUTIVO
SER FELIZ ES TU DECISION
DEJA DE SER TU



Reflexiones y ludica que permiten la incorporacion
de los conceptos de una forma prdctica y
divertida para el participante.
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Gestiéon Comercial

SEGMENTACION
PROSPECCION DE CLIENTES
PIPELINE DE VENTAS
COMUNICACION COMERCIAL
ESTRATEGIA COMERCIAL
GESTION DE CLIENTES
PROCESOS COMERCIALES
INDICADORES DE GESTION COMERCIAL
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MODELO DE NEGOCIO
PLAN DE NEGOCIOS
IDENTIFICACION DE MERCADO OBJETIVO
ESTRATEGIA COMERCIAL

Cultura Organizacional

DIAGNOSTICO DE LA CULTURA ACTUAL
VALORES Y PROPOSITOS
COMUNICACION ¥ ALINEACION
DESARROLLO DE LIDERAZGO
DISENO DE PROGRAMAS DE FORMACION
GESTION DEL CAMBIO
RECONOCIMIENTOS ¥ RECOMPENSRAS
GESTION DEL TALENTO

ojusiwpupdwody

Procesos de Coaching

COACHING EJECUTIVO
COACHING DE EQUIPOS
GESTION DE DESEMPENO



Acompanamiento personalizado y cercano que
permite el entendimiento profundo y la
busqueda de oportunidades y soluciones a la
medida a partir del diagndstico, andlisis y
construccion conjunta.
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LA EMPRESA EL PARTICIPANTE
1 1
PROCESOS MAS INCREMENTA LA
EFICIENTES Y CREATIVOS MOTIVACION
2
IDENTIFICAR OPORTUNIDADES 2
RESULTADOS PARA AYUDA A RAZONAR ¥
SU NEGOCIO. SER AUTONOMO
3 3
DESARROLLO DE PERMITE
HABILIDADES ¥ EL APRENDIZAJE
COMPETENCIAS ACTIVO
EN SUS COLABORADORES
- 4
AUTOCONFIANZA ¥
FOMENTA LAS
SEGURIDAD DEL . ." HABILIDADES
EQUIPO = 3§ SOCIHI.ES
MEJORR EL EQ w o
EMOCIONAL
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Tomemonos un carery ne

De marketing, marca, transformacion, liderazgo, ventas,
equipos de trabajo, design thinking y mil temas mas.

dfmejia@makialab.com +57 3016404738
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B +5/ 3016404156

linkedin.com/in/diegomejiag

? dfmejia@makialab.com

£ @makialab

www.makialab.com
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