
 

 



 

 

 
 

Diego Mejía 
Coach,formador, speaker y consultor de negocios 
 

 

Especialista en servicios de Capacitación y Asesoría, Entrenador de        equipos de ventas 

de alto desempeño, desarrollo desde el Ser para  el Hacer en las áreas de Desarrollo 

Comercial, Motivación, Influencia y Persuasión, Innovación, Liderazgo, Estrategia          

Comercial, Modelos de Negocio, Servicio al cliente y Desarrollo  Personal.  

 
 

Master en Dirección de Marketing y Gestión Comercial – Universidad de Barcelona, España 

  Certificado en Liderazgo y Coach Empresarial. Universidad de Cataluña 

Especialista en Gerencia de Marketing – UPB, Medellín 

Administrador de Negocios – Universidad EAFIT, Medellín 

Coach Certificado por la ICF (International Coach Federation) 

Coach de la Personalidad y PNL 

   Coach Maga y PNL. Universidad de Cataluña 

Diplomado en Pedagogía y Didáctica - ESUMER 
 

 

Docente de Especialización y Maestría, Conferencista, Consultor y Asesor Empresarial.  

Más de 20 años en el campo comercial, Director Comercial para el Grupo Mundial, Hilandería 

Fontibón, Jefe Nacional de Ventas y Jefe de Desarrollo Comercial en Novaventa (Grupo Nutresa), 

Gerente de Almacén para Almacenes Éxito, Gerente Comercial y de Operaciones en Vehicenter  

 
Como coach y experto en gestión del conocimiento, me dedico a 
facilitar la evolución de las habilidades y competencias individuales 

y a despertar el máximo potencial de las personas. con 
metodologías prácticas que llevan a la construcción de un plan de 

acción personal con enfoque en el logro de los objetivos y metas 
tanto en el ámbito personal como profesional. 

 
 
 



 

 

 

SER FELIZ ES TU DECISIÓN 

EL PODER MAGICO DEL SERVICIO 

TEAM BUILDING 

DEJA DE SER TU 

DESIGN THINKING 
AGIL - MENTE 



 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

Reflexiones y lúdica que permiten la incorporación 

de los conceptos de una forma práctica y 

divertida para el participante. 



 

 

 



 

 

 

 

 

Acompañamiento personalizado y cercano que 

permite el entendimiento profundo y la 
búsqueda de oportunidades y soluciones a la 

medida a partir del diagnóstico, análisis y 

construcción conjunta. 



 

 

 



 

 

 

  



 

 

¿Empezamos? 
 

            +57 3016404738 
 

       linkedin.com/in/diegomejiag 
 
           dfmejia@makialab.com 

 
        @makialab 

 
 

 

     www.makialab.com 
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